
Francesco De Nobili

Linkedin business 2024:
inizia una nuova era



SOLO PER EDUCAZIONE: PROFILO LINKEDIN

https://www.linkedin.com/in/francescodenobili/ 

https://www.linkedin.com/in/francescodenobili/


SITO FRANCESCODENOBILI.IT E CANALE YOUTUBE

https://www.youtube.com/@francesco-denobili https://www.francescodenobili.it/ 

https://www.youtube.com/@francesco-denobili
https://www.francescodenobili.it/


DESTINATARI LINKEDIN: SOLO QUANTITATIVI (VANITY METRICS)?



LINKEDIN 2024: NUOVA ERA

Qui tutta la procedura: https://youtu.be/V_ZsD2tbh2A 

https://youtu.be/V_ZsD2tbh2A


LINKEDIN 2024: NUOVA ERA



LINKEDIN 2024: NUOVA ERA

Qui la procedura: 
https://www.linkedin.com/posts/francescodenobili_evita-di-farti-seguire-dai-competitor 

https://www.linkedin.com/posts/francescodenobili_evita-di-farti-seguire-dai-competitor-activity-7175761757594918912-1Djo/


LINKEDIN 2024: NUOVA ERA

Qui tutti i passaggi:
 https://youtu.be/rtDjNfKI6fM  

https://youtu.be/rtDjNfKI6fM


LINKEDIN 2024: NUOVA ERA

Qui come funziona
 https://lnkd.in/dMNP7pUk   

https://lnkd.in/dMNP7pUk


LINKEDIN 2024: NUOVA ERA

NEWSLETTER AZIENDALE CON 7.000 ISCRITTI

Visualizzazioni dell’articolo: 2.300 IN MEDIA!
Il numero di volte che un utente ha cliccato su uno 
degli articoli della newsletter per visualizzarlo 
sulla pagina dell’articolo o lo ha visualizzato 
nell’email della newsletter, nell’intervallo di date 
selezionato.

PAGINA AZIENDALE CON 15.000 FOLLOWER

Impressioni (dei post): 800-900 IN MEDIA
Questa metrica misura il numero di volte in cui il 
tuo post è stato visualizzato nelle notizie di 
LinkedIn, inclusi i feed degli utenti, senza 
distinguere se questi sono stati effettivamente 
letti o meno
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LINKEDIN ADS DATI AZIENDALI
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LINKEDIN ADS DATI AZIENDALI
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LA VERA BOMBA: PROMUOVI I POST PERSONALI

Guida all’utilizzo: 
https://www.francescodenobili.it/thought-leader-ads-linfluencer-marketing-di-linkedin/ 

https://www.francescodenobili.it/thought-leader-ads-linfluencer-marketing-di-linkedin/


© Francesco De Nobili – Riproduzione e distribuzione non autorizzate

NON SOLO COLLEGHI: CLIENTI, PARTNER, AGENTI PLURIMANDATARI

Guida all’utilizzo: 
https://www.francescodenobili.it/thought-leader-ads-linfluencer-marketing-di-linkedin/ 

https://www.francescodenobili.it/thought-leader-ads-linfluencer-marketing-di-linkedin/
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NON PER NIENTE È LA PRIMA VOCE DI BUDGET ADV



NUOVO ALGORITMO E STRATEGIA DELLA RETE DI COLLEGAMENTI

I 4 PILASTRI DI LINKEDIN

1) Visibilità PROFILO per chi 
cerca (noi, l’azienda, i 
prodotti, i servizi ecc.)

2) Creazione di contenuti 
(con lo strumento 
Employee advocacy 
Linkedin per le aziende)

+

3) Pulire i collegamenti 
esistenti (non in target)

4) Trovarne di nuovi (in 
target)

https://www.francescodenobili.it/employee-advocacy-linkedin-cose-e-come-utilizzarlo/
https://www.francescodenobili.it/employee-advocacy-linkedin-cose-e-come-utilizzarlo/


A PROPOSITO DI COLLEGAMENTI NUOVI
Prima di chiedere un collegamento personalizza sempre aggiungendo una nota e il motivo per cui 
vorresti collegarti. 

Fai leva sulla rilevanza indicando ad esempio:
una conoscenza in comune, un evento/fiera a cui sai che ha partecipato, un evento lavorativo (cambio 
di lavoro), interesse comune citando argomenti specifici.

Mostra il tuo valore: report, case, libro, ebook, sito divulgativo
Costruisci la call to action: primo invito solo di collegamento! 
Poi potremmo lavorare sui messaggi… 

NO VENDITA! Solo informazioni



RICHIESTE DI COLLEGAMENTO CON NOTA LIMITATE!



PREMIUM? DIVERSE OPPORTUNITÀ

Ci sono diversi prodotti a pagamento accessibili da qui:
https://www.linkedin.com/comm/premium/products

https://www.linkedin.com/premium/products/?surveyId=1&utype=explore_all


LINKEDIN PREMIUM? 



SALES NAVIGATOR IL PIÙ UTILIZZATO



TRUCCO: PROVIAMOLO GRATUITAMENTE 60 GIORNI!
Fate attivare la prova di 30 giorni da qualcuno che non lo userà: 

https://www.youtube.com/watch?v=QsUXo3P7FBs E POI…

https://www.youtube.com/watch?v=QsUXo3P7FBs


VERSIONE ADVANCED: MAX 5 ACCOUNT

La versione advanced permette di aggiungere più account, ma attenzione a tutte le 
differenze: Sales Navigator: comparazione tipologie

https://business.linkedin.com/sales-solutions/compare-plans


CON ADVANCED PLUS CRM



TEAM E L’INTEGRAZIONE CON ALTRI CRM
Attualmente i CRM che si integrano con Sales Navigator sono:

● Adobe Sign
● Clari
● DemandBase
● Engagio
● GetAccept
● Groove
● HubSpot CRM
● HubSpot
● Infor
● InsideSales.com
● Leadfeeder
● Microsoft Dynamics 2016 o 365
● Oracle Sales Cloud
● Oracle Eloqua
● G2Crowd

Nei link le istruzioni per la connessione

● Outreach
● Pega
● Salesforce
● SalesLoft
● SAP Hybris
● Sendbloom
● SugarCRM
● Marketo ToutApp
● Zoho CRM
● Yesware
● Zoom
● Altify
● Drift
● MixMax

https://knowledge.hubspot.com/articles/kcs_article/integrations/how-to-connect-hubspot-crm-and-linkedin-sales-navigator
https://www.infor.com/company/news/pressroom/pressreleases/infor-crm-integration-linkedin-sales-navigator/
https://dynamics.microsoft.com/en-us/sales/relationship-sales/
https://cloud.oracle.com/sales-cloud
https://appexchange.salesforce.com/appxListingDetail?listingId=a0N3A00000EnfsaUAB
https://business.linkedin.com/sales-solutions/partners/find-a-partner/sap-hybris
https://www.sugarcrm.com/partners
https://www.zoho.com/crm/help/extensions/linkedin-sales-navigator.html#Enable_LinkedIn


SMART LINKS

www.linkedin.com/smart-links/adEDFdyER



SMART LINKS: DOCUMENTI PDF



SMART LINKS: PAGINE WEB



SMART LINKS: PRESENTAZIONI E VIDEO

Consigli:
meglio pdf e video caricati direttamente (max 200 MB)

Meno link URL sito o Link a video Youtube (1 click in più: smartlink + accettazione + link url o video)



SMART LINKS



SMART LINKS



LEAD GENERATION E AGGIORNAMENTI SULLE AZIENDE

Tips: il “Rischio account” riguarda chi ha ridotto la forza lavoro e pubblica meno offerte di 
lavoro rispetto al solito.



FILTRI LEAD: TROVIAMO CHIUNQUE!



CONOSCERE BENE LE FUNZIONI

Elenco completo di tutte le funzioni:
https://www.francescodenobili.it/funzioni-lavorative-linkedin-a-cosa-corrispondono/ 

https://www.francescodenobili.it/funzioni-lavorative-linkedin-a-cosa-corrispondono/


DATI SEMPRE PIÙ’ PRECISI: OGGI 550 SETTORI (DA 147)

Elenco completo di tutti i settori: 
https://www.francescodenobili.it/pagina-aziendale-linkedin-elenco-settori-aziendali/ 

https://www.francescodenobili.it/pagina-aziendale-linkedin-elenco-settori-aziendali/


FILTRI LEAD

Potenziali Lead è un elenco generato automaticamente fino a 100 Potenziali lead, in base alla tua attività passata e ai segnali di 
interesse dell’acquirente (TRA CUI INTERAZIONI LINKEDIN ADS!) Aggiornato ogni lunedì

L’elenco Lead consigliati può contenere un numero massimo di 100 lead. Quando raggiungi tale limite, Sales Navigator rimuove 
automaticamente i lead in base alla pertinenza con la tua attività passata e ai segnali di interesse dell’acquirente.



FILTRI ACCOUNT: FOCUS SUI DATI AZIENDALI



FILTRI ACCOUNT: FOCUS SUI DATI AZIENDALI



ANALISI PERSONE IN AZIENDA



www.youtube.com/@francesco-denobili 

linkedin.com/in/francescodenobili

www.francescodenobili.it

RIMANIAMO IN 
CONTATTO!

https://www.youtube.com/@francesco-denobili

